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Levantad las manos



La Idea



Numeros de WordPress

40 millones

37 000 

20 



Modelo de negocio

Freemium?

Premium
o



La voluntad de emprender



El equipo A



El Equipo B



Planificar y coordinar



Diseñar

Con



Desarrollar (mucho)



Lanzamiento



Soporte

● Los primeros usuarios
● Es para todos
● No solo corregir bugs
● ¿Responder los findes?



¡Conversión de pago!
Blogger
75 EUR 

1 sitio al año

Freelancer
189 EUR 

4 sitios al año

Agencias
399 EUR 

Sitios ilimitados al año



Stats en WordPress.org



Popularidad
● Las primeras críticas en blogs
● WordCamps
● Conferencias  
● WP meetups
● Hablar, hablar, y hablar más



¡Qué Ayuden!



Traducción

● Más traducción = Más mercado
● Traducción  = una  licencia Premium



Reclutar



¡Re-Conversión de pago!

1 año después 
renovar

Re-



Idea falsas sobre el código abierto

● La competencia me va a copiar todo mi codigo 
bonito

● Los clientes pueden modificar el código y no 
pagar

● No se puede vivir de eso ...



Preguntas


